Die Hohe der Warenbestinde ist gemdB § 5 Abs. 2 der
5. DB auf der Grundlage des Katalogs der Richtwerte
fir vergleichbare Verkaufseinrichtungen des Einzelhan-
delsbetriebes zu  vereinbaren. Der  Kommissionshdndler
hat die vereinbarte Bestandsh6he einzuhalten, wobei
die Saisonerfordernisse der einzelnen Quartale fiir den
Versorgungsbereich bei der Planung des Umsatzes und
des  durchschnittlichen =~ Warenbestands zu  beriicksichti-
gen sind. Auch Besonderheiten des Sortiments bzw. ein-
zelner Warenarten miissen beachtet werden. So gehdren
mitunter zum Sortiment Waren, die eine ldngere Um-
schlagzeit haben. Fiir solche Waren sind von den Einzel-
handelsbetriecben  entsprechende  Saison- bzw. Sonderkre-
dite zu vereinbaren, da ihnen sonst von der Staatsbank
fir erhohte Warenbestinde der Kommissionshindler er-
hohte Zinsen berechnet werden.

Jede Verletzung der Prinzipien der Warenbestandsbil-
dung filhrt zu einem  volkswirtschaftlichen  Schaden.
Durch den nicht planmédfigen Umschlag der Waren wer-
den zum einen Waren gebunden, die nicht versorgungs-
wirksam  werden konnen, wund zum anderen werden
finanzielle ~ Mittel des  Einzelhandelsbetriebes  blockiert.
Das hat zur Folge, daB der Betrieb zusdtzlicher Finanz-
mittel bedarf, wofiir er auch hohere Zinsen aufbringen
mufl.  Erhohte  Warenbestinde beim  Kommissionshind-
ler bergen darliber hinaus ‘auch die Gefahr einer er-
hohten  Inanspruchnahme des Fonds Handelsrisiko —des
Einzelhandelsbetriebes  fiir den physischen und mora-
lischen Verschleifl der Waren in sich.

Kommt es dennoch zu einer Uberschreitung der ver-

einbarten =~ Warenbestinde, ist mit dem Kommissions-
héndler die planmédBige Verminderung der Bestdnde zu
vereinbaren. Verletzt der Kommissionshéndler die

hierzu iibernommenen Verpflichtungen, ist er dem Ein-
zelhandelsbetrieb gemdfl § 5 Abs. 3 Buchst, a der 5. DB
zum Schadenersatz und zur Zahlung der (erhohten) Kre-
ditzinsen verpflichtet.

Wareneinkauf und Belieferung

Der Einbeziechung der Kommissionshdndler in die plan-
miBige  Versorgungstitigkeit des  sozialistischen  Einzel-
handelsbetriecbes Mitspricht es, dal diese zu den glei-
chen Bedingungen wie die FEinzelhandelsbetriebe belie-
fert werden. Die Einzelhandelsbetriecbe haben daher die
fir die Belieferung der Kommissionshdndler in Frage
kommenden Lieferer vom Abschlu des Kommissions-
handelsvertrags zu informieren.

Gemdl § 4 Abs. 3 KVO schliefen die Kommissionshind-
ler im Namen und fiir Rechnung der Einzelhandels-
betriecbe mit den GroBhandelsbetricben selbstindig Ver-
trige zur Belieferung ihres Geschifts ab. Die GroBhan-
delsbetriebe und andere Lieferer sind verpflichtet, den
Kommissionshdndlem in der gleichen Form und zu den
gleichen Bedingungen Waren anzubieten und anzuliefem
wie dem Einzelhandelsbetrieb (§ 7 Abs. 2 der 5. DB). Das

bedeutet, daB Warenbereitstellung, Angebots- und Lie-
ferrhythmus  die  gleichen wie beim Einzelhandelsbe-
trieb sind. :

Zur  weiteren  Verbesserung  der  Versorgungstitigkeit

sicht § 10 Abs. 1 der 5. DB vor, daB die Kommissions-
héndler in Abstimmung mit dem Einzelhandelsbetrieb
auch geeignete Waren im Direktbezug von Produktions-
betriecben und Erzeugern selbst beziechen konnen. Die
Abstimmung mit dem Einzelhandelsbetrieb ist erforder-
lich, um eine straffe staatliche Leitung sowie Ordnung
und Disziplin beim Warenbezug von der Konsumgiiter
herstellenden Industrie zu gewéhrleisten.

Die beim Direktbezug entstechenden Kosten sind vom
Kommissionshéndler zu tragen. Deshalb bestimmt § 5
Abs. 2 Muster-KHV, da dem Kommissionshidndler zur
Deckung der beim Direktbezug entstehenden Kosten auf

der Grundlage der nachgewiesenen Aufwendungen eine
Vergiitung zu zahlen ist, deren Hohe vereinbart werden
mufl. Darliber hinaus erhdlt der Kommissionshéndler
einen Anteil von der dem Einzelhandelsbetrieb zuste-
henden GroBhandelsspanne. Die Grundsdtze, von denen
dabei auszugehen ist, sind in § 10 der 5. DB benannt.
Danach ist die GroBhandelsspanne bei Direkt- und Ver-
mittlungsgeschéften so zu teilen, daB zum einen die dem
Kommissionshidndler bei diesen = Warenbezugsarten ent-
stchenden Kosten gedeckt werden und dal ihm zum an-
deren ein materieller Anreiz geboten wird.

Diese Vergiitung kann sowohl pauschal als auch ent-
sprechend den nachgewiesenen Aufwendungen  gewdhrt
werden. Die Hohe des materiellen Anreizes kann nach
§ 10 Abs. 2 Buchst, b zwischen 5 bis 15 Prozent, maximal
bis 20 Prozent vom GroBhandelsspannenanteil betragen.
Sie ist dariiber hinaus bei den einzelnen Sortimenten
zu differenzieren, um einen schnellen Warenumsatz zu
fordern. '

Bei einer Belieferung im Streckengeschdft hat der Kom-
missionshindler {iberdies einen Anspruch auf die dem
Einzelhandelsbetrieb nach § 7 Abs. 3 der 6. DVO zum
Vertragsgesetz —  Wirtschaftsvertrige zur Versorgung der
Bevolkerung — vom 13. Juli 1972 (GBIl II S. 515) zuste-
hende Vergiitung (1 Prozent vom Einzelhandelsverkaufs-
preis aus der GroShandelsspanne).

Erstattung  von  Kosten des  Kommissionshdndlers

Der  Einzelhandelsbetriecb hat dem  Kommissionshéndler
gemdl § 6 KVO insbesondere solche Kosten zu erstatten,
die vom Umsatz nicht oder nur gering abhéngig sind,
bzw. solche, auf deren HOhe der Kommissionshindler
keinen oder nur wenig EinfluB hat (sog. fixe Kosten).
Das sind z. B. Kosten fiir Miete, Licht, Heizungs- und
Reinigungsmittel — also Kosten, deren Hohe. hauptsich-
lich von dem Zeitraum, in dem sie anfallen, bestimmt
wird und nicht von der Hoéhe des in diesem Zeitraum
getitigten Umsatzes. § 11 Abs. 1 der 5. DB erginzt die
KVO dahingehend, daB auch die Kosten fiir Pachten
und  Abschreibungen fiir eingesetzte  Ausriistungsgegen-
stande zu diesen Kosten gehoren.

Beim  AbschluB des Kommissionshandelsvertrags — wird

die Hohe dieser fixen Kosten, die der Einzelhandels-
betrieb  iibernimmt, vereinbart. Eventuell spdter auftre-
tende Verdnderungen sind bei Nachweis vom Einzel-

handelsbetrieb zu beriicksichtigen.

Neben den bereits genannten Kosten erstattet der “Ein-
zelhandelsbetrieb gemd § 12 der 5. DB auch die Auf-
wendungen fir Handelsrisiko, natiirlichen Schwund (bei
Lebensmitteln u. a.) und die Zinsen fiir die Kreditierung
des vereinbarten Warenbestands.

Alle tibrigen Kosten (variablen Kosten), wie z. B. fir
Lohne und Gehilter, Telefon- und Postgebithren usw.,
sind vom Kommissionshindler aus der Provision zu tra-
gen (§ 13 der 5. DB).'

Die Provision des

Gemdl § 7 KVO erhalten die Kommissionshiandler fiir
ihre  Handelstitigkeit eine Vergilitung in Form einer
Provision. Diese Provision wird aus der fir den Um-
satz  erzielten Handelsspanne vergiitet. —Die realisierte
Handelsspanne ist ~zwischen den Vertragspartnern nach
folgenden Gesichtspunkten zu teilen:

Kommissionshdndlers

a) Die Kommissionshdndler missen die von ihnen zu
tragenden Kosten = decken konnen und ein ihren Arbeits-
leistungen entsprechendes Reineinkommen erzielen.
Dieses soll bei gleicher Arbeitsleistung nicht niedriger
sein als vor AbschluB des Konimissionshandelsvertrags
und sich bei steigender Arbeitsleistung erhéhen. Die
Arbeitsleistung  muB3  dabei  schneller steigen als das
Reineinkommen.

b) Die Einzelhandelsbetriebe miissen in der Lage sein,

553



