herausbildenden Hauptproduktionsrichtungen und Kooperationsgemein-
schaften kommen den Interessen des Handels entgegen, um in Gemein-
schaftsarbeit den Zirkulationsaufwand zu senken und rationelle Formen
der Weiterverarbeitung und Vermarktung anzuwenden. Dabei sind ratio-
nelle Formen des Direktbezuges vor allem aus den Gemiise- und Obst-
giirteln der GroBstidte und Industriezentren auszubauen.

Wissenschaftliches Planen und kaufménnisches Rechnen
erhohen den Nutzen der Handelstitigkeit

Die Neugestaltung der Handelsplanung verlangt zwingend Prognosen
iber die Entwicklung des Verbrauchs, der Einkaufsgewohnheiten sowie
der materiell-technischen Basis iind in Abhéngigkeit davon iiber die Ent-
wicklung der Organisation des Handels. Dabei ist die Prognose liber die
Entwicklung des Verbrauchs maBgeblicher Ausgangspunkt und Zielgrofe
fiir die Gesamtprognose der Volkswirtschaft.

Mit komplexen Versorgungsprogrammen der zentralen staatlichen
Organe der Industrie, Landwirtschaft und des Handels sind die Krifte und
Mittel auf die Deckung des Bedarfs bei solchen Verbrauchskomplexen zu
konzentrieren, die fiir die Erhdhung des Lebensstandards und fiir die
Steigerung der Arbeitsproduktivitdt von ausschlaggebender Bedeutung
sind. Auf dieser Grundlage werden von den VVBs beziehungsweise den
Erzeugnisgruppen Versorgungskonzeptionen fiir wichtige Artikelgruppen
in Ubereinstimmung mit den Vereinigungen und Verbinden des Handels
erarbeitet. .

Durch mehrjdhrige Vertrdge, die die Handelsbetriebe mit ihren Slamm-
lieferanten abschlieBen, werden Voraussetzungen geschallen, da} sie
schrittweise zur Planung nach dem Bedarf iibergehen und selbstindig und
elastisch auf Bedarfsverdnderungen reagieren konnen. Dazu ist notwendig,
ToleranzgroBen und Reserven an materiellen und finanziellen Fonds exakt
zu berechnen und in den Kooperationsvertrdgen zu vereinbaren.

Das Neue ist: Durch den Abschluf mehrjdhriger Vertrdge der Handels-
betriebe mit der Industrie und Landwirtschaft werden mehr und mehr
Strukturprobleme des Warenfonds, Fragen der Qualitit und Gestaltung
der Erzeugnisse, des Lieferrhythmus und der Preise in unmittelbarer Zu-
sammenarbeit der Kooperationspartner geldst. Deshalb mufl mit der Praxis
Schlufl gemacht werden, daf3 zentrale Stellen den Handelsbetrieben vor-
schreiben, was und wo sie einzukaufen haben. Lenkungen, die bei bestimm-

221



