Zur  Sicherung einer Okonomisch  begriindeten  termin-
gerechten Lieferung sind iiber den Preis zusédtzliche okono-
mische Hebel anzuwenden. Dies betrifft die vertragliche
Festlegung von Preisabschligen als Folge von Mingel-
riigen fiir verspdtete Lieferungen und die Gewihrleistung
eines vom Abnehmer zu zahlenden Preiszuschlages fiir
vorfristige ~ bzw.  auBlergewOhnlich  kurzfristige  Lieferung.
Gleichzeitig damit sind die bisherigen vielfach okonomisch
nicht begriindeten und daher {berhohten Bestellfristen zu
iberpriifen.

Die Lieferanten (Produzenten einschlieflich  Produkticns-
mittelgroBhandel) sind materiell an der fir den reibungs-
losen  Ablauf des  volkswirtschaftlichen  Gesamtprozesses
wichtigen  Bestandhaltung an  Fertigungserzeugnissen,  Stan-
dardteilen, Zuliefer- und Ersatzteilen zu interessieren. Dies
erfolgt iber den Gewinn, der’ vom Umsatz abhédngt, und
iber die Vorteile, die aus der vorfristigen oder besonders
kurzfristigen  Lieferung durch den entsprechenden  Preis-
zuschlag entstehen. Fiir Bestellungen in groerem Umfang
sind  Preisvergiinstigungen zu  gewihren; flir  nichtbran-
cheniibliche Einzel- und. Sonderanfertigungen sind Sonder-
preise anzuwenden.

Um die Absatzbezichungen der Industrie und die damit
verbundene Funktion des Produktionsmittelgrohandels
richtig zu gestalten, ist es notwendig, Okonomisch begriin-
dete  GroBhandelsspannen bei der Preisgestaltung durchzu-
setzen. Zugleich mufl gewdhrleistet werden, daB der Pro-

duktionsmittelgroBhandel die erforderlichen materiell-
technischen Voraussetzungen fiir eine kurzfristige und sor-
timentsgerechte ~ Lieferung  (Lager-, Transport- und Um-

schlagskapazitit) entwickelt.

Fir die im Bereich des Absatzes und der Versorgung Be-
schiftigten sind die Prinzipien der leistungsabhidngigen
Lohne und Gehilter anzuwenden. Dabei sind solche MaB-
stdbe heranzuziehen, wie Einhaltung der Lieferpldne, Auf-
tragsbeschaffung, Auftragsunterbringung u. a.

Zwischen der Industric und den AuBenhandelsorganen
sind exakte Vereinbarungen zu treffen {iber die in den
ndchsten Jahren vorgesechene Absatzperspektive. Das  ge-
genwiartig giiltige Vertragssystem ist so zu verdndern, daf}
die Vertrige zwischen der Industrie und den Auflenhan-
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