§9
(1) Der Vertragspartner erhdlt fiir die von ihm ver-
kaufte Ware eine Provision in Héhe von Prozent
des getidtigten Umsatzes.

(2) Die nach der Ubernahme der Kommissionsware bei
ihm anfallenden variablen Kosten sowie Lohne sind
aus der Provision zu decken.

*

Der Kommissionseinzelhdndler begibt sich durch die
Annahme des jede Freiheit zu inhaltlicher Abdnderung
ausschlieBenden Mustervertrages in die volle Abhdngig-
keit vom staatlichen GroBhandel. Er darf lediglich mit
dem handeln, was ihm der staatliche GroBhandel zur
Verfiigung stellt. Einkdufe auf eigene Rechnung sind
nicht mehr moglich (§8 des Mustervertrages). Dieser
Paragraph stellt eine micht unwesentliche Ergdinzung
dar zur Gewerbezulassungsverordnung, § 1, wonach die
private Industrie mit jedem einzelnen Abnehmer iiber
Warenbeziige Vertrige abzuschlieBen hat. Bislang war
der private Einzelhandel ein Hauptabnehmer der pri-
vaten Industrie. Mit dem § 8 des Kommissionsvertrages
werden die seit Jahren bestehenden ummittelbaren Ge-
schaftsbeziehungen zwischen der privaten Industrie und
dem Einzelhandel unterbunden. Dem Handel wird damit
unmiBverstindlich gesagt, daB3 er mit dem Kommissions-
vertrag einen Weg zum Sozialismus beschritten hat. Im
Juni 1957 erkldirte OelBner als Vertreter der Regie-
rung vor Kreisen des privaten Einzel- und GroBhandels
die Zielsetzung, die mit den Kommissionsvertrdagen ver-
bunden ist.
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Wir wollen die privaten Héndler fiir den sozialistischen
Aufbau gewinnen und ihnen damit die Moglichkeit ge-
ben, gemeinsam mit allen anderen Werktétigen unter
der Fiihrung der Arbeiterklasse eine neue, bessere
Gesellschaft aufzubauen, in der auch sie ihre Kennt-
nisse und Fidhigkeiten zum Nutzen aller Werktétigen
anwenden konnen.

Einige Einzelhdndler waren der Ansicht, daB, dhnlich
wie in der Landwirtschaft und im Handwerk, der Zu-
sammenschlufl zu Genossenschaften der richtige Weg
zur Teilnahme am sozialistischen Aufbau sei. Wir hal-
ten diesen Weg fiir unrichtig und gefdhrlich, weil im
Handel die Verhiltnisse ganz anders sind als in der
Produktion und solche Zusammenschliisse hier sehr
leicht zu kapitalistischen Verbédnden mit monopolisti-
schen Tendenzen fiihren konnten. Dies wiirde aber der
sozialistischen Entwicklung zuwiderlaufen. Wir halten
im Einzelhandel den Abschluf3 von Kommissionsvertra-
gen mit dem sozialistischen GroBhandel — dem staat-
lichen wie genossenschaftlichen — fiir den richtigen
Weg, der sich in der Praxis bereits bewdhrt hat. Am
15. Mai gab es bereits 206 solche Vertrige und 275
sind in Vorbereitung. Im Bezirk Halle gibt es 30 Ver-
trage und 12 sind in Vorbereitung. Natiirlich ist das
noch auBerordentlich wenig, wenn wir bedenken, dag es
in der Republik 146 254 private Einzelhandelsgeschifte
und 27 263 private Gaststdtten gibt.

Quelle: , Neues Deutschland“ vom 9. 6. 1957.

*
Trotz aller Propaganda und verschiedener Druckmittel
erhoht sich die Zahl der abgeschlossenen Kommissions-
vertrige nur langsam. Der Sowjetzonenminister fiir
Handel und Versorgung, W ac h, erklirte im Januar
1958 hierzu:
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In den ersten Monaten ging der VertragsabschluB sehr
zbgernd voran, weil es bei den ortlichen Staatsorganen
und dem staatlichen Grofhandel an den entsprechenden
Erfahrungen fehlte und auf der anderen Seite die
Feinde unserer Arbeiter-und-Bauern-Macht gegen den
AbschluB solcher Vertrdge hetzten.

Wir stellten uns damals das Ziel, im Jahre 1957 tausend
private Einzelhidndler fiir den Kommissionshandel zu
gewinnen. Dieses Ziel konnten wir im Oktober 1957 er-
reichen. Die Entwicklung des Abschlusses der Ver-
trige im zweiten Halbjahr 1957 ist bedeutend besser
vorangegangen als vorher. . ....

Trotz dieser recht giinstigen Entwicklung im zweiten
Halbjahr 1957 diirfen wir aber keinesfalls selbstzufrie-
den sein. Wir haben uns deshalb mit dieser Frage noch-
mals eingehend beschéftigt, um das gestellte Ziel fiir
das Jahr 1958 unbedingt zu erreichen. Um nun diesc
Abschliisse zu erhdhen, haben wir in Vereinbarung mit
den Réten der Bezirke im Warenumsatzplan fiir 1958
den Kommissionshandel besonders geplant. Gegen-
wirtig ist eine Arbeitsgruppe beschiftigt, um noch-
mals auf Grund der gesammelten Erfahrungen und der
Hinweise von privaten Einzelhdndlern, Parteien und
Organisationen die bhestehenden Richtlinien zu {iber-
priifen.

Quelle: , Neues Deutschland“ vom 1. 11. 1958.

Sozialisierung des Handwerks

Die dritte Sdule der privaten Wirtschaft, das Handwerk,
ist von diesen Sozialisierungsbestrebungen der Regie-
rung nicht verschont geblieben. Der Weg zur Sozialisie-
rung des Handwerks fiihrt hier iiber die ,,Produlk-
tionsgenossenschaftendesHandwerks®
Handwerksbetriebe gleicher Art sollen sich ,freiwillig“
2u Produktionsgenossenschaften zusammenschlieBen,
wobei zwei Arten von Produktionsgenossenschaften vor-
gesehen sind. Kennzeichnend fiir eine Art ist die véllige
Loslosung des einzelnen Handwerkers vom Produktions-
mittel; simtliche Maschinen, Werkzeuge usw. sind ,,s0-
zialistisches®“ Eigentum. Bei der zweiten, einer gemdBig-
teren Form, besteht moch zum einzelnen Produktions-
mittel eine gewisse personliche Beziehung.
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Verordnung iiber Produktionsgenossenschaften
des Handwerks
vom 18. 8. 1955
(GBIL. I, Seite 597)

Der mit Erfolg durchgefiihrte erste Fiinfjahrplan hat
auch dem Handwerk der Deutschen Demokratischen
Republik die Moglichkeiten gegeben, seine Leistungen
erheblich zu steigern. Um weiterhin in noch gréferem
MafRe an dieser Entwicklung teilzuhaben und nach den
Grundsdtzen der Wirtschaftlichkeit handwerkliche Er-
zeugnisse bester Qualitdt herzustellen, haben sich fort-
schrittliche Handwerksmeister und Gesellen zu Produk-
tionsgenossenschaften zusammengeschlossen. Dadurch
wird die Arbeitsproduktivitit gesteigert und auf der
Grundlage gegenseitiger Gleichberechtigung das Lei-
stungsprinzip durchgesetzt. Das fiihrt zu einer stén-
digen Verbesserung der materiellen und kulturellen Le-
bensbedingungen der Genossenschaftler. Zur TUnter-
stlitzung dieser Entwicklung im Handwerk wird fol-
gendes verordnet:



